
2022年 11月オンラインセミナーのお知らせ

コーディネーター

中村友古
（VMDインストラクター）

11月22日（火）
＜オンライン配信＞

15:00~16:00 定員10名

事前予約制 参加無料

リピーター獲得につながらない、狙っている客層と違う、、、

なんていうことありませんか?お店の印象アップにもつながる

ターゲット設定についてお話しします。

補助金を申請する際に必要となる事業計画書。何を書

いたらいいのか、どうやって作成すればいいのか。

採択につながる計画書作成のポイントを伝授します。

コーディネーター

中島麻希
（1級フードアナリスト）

11月15日（火）
＜オンライン配信＞

15:00~16:00 定員10名

宿泊客のニーズが細分化している今、自社ならではのサービスや

宿泊以外の価値を提供するホテルが増えています。

宿泊客に選ばれるホテルになるためのヒントを解説します。

宿泊業
旅行業

11月21日（月）
＜オンライン配信＞

15:00~16:00 定員7名

長野県よろず支援拠点 先着順

コーディネーター

二村雅彦
（地域資源活用コーディネーター）

★は、知的財産アドバイザーからブランド化や商標権等に
ついてのアドバイスを併せて行います。（約10分）

★飲食店売り上げ向上⑧

補助金

11月14日（月）
＜オンライン配信＞

14:00~15:00 定員10名

小売店

コーディネーター

飯田諒
（ウエブデザイン技能士）

コーディネーター

金丸望美
（中小企業診断士）

コーディネーター

宮澤通夫
（販路開拓・マーケティング）

コーディネーター

樋口武伸
（M&A・事業承継エキスパート）

コーディネーター

佐藤弘美
（商品企画・売上拡大・販売促進等）

長野よろず支援拠点

食品加工
6次産業

デジタル

マーケティング

資金繰り

11月22日（火）
＜オンライン配信＞

13:30~14:30 定員10名

11月17日（木）
＜オンライン配信＞

14:00~15:00 定員10名

11月21日（月）
＜オンライン配信＞

13:30~14:30 定員20名

11月10日（木）
＜オンライン配信＞

14:00~15:00 定員10名

集客につながる！SNSの使い方

飲食店

★【集客強化シリーズ④】

バイヤーが思わず気になる

★商談会で堂々アピール！！

★事業再構築補助金に挑戦するなら

オンライン（SNS・HP等)から

「クラウドファンド」を活用し、企業および取扱商品のストーリー

を全国に向けて発信してみませんか!販路拡大・ファン獲得につなが

る可能性があります。同時に資金調達の面からも専門家が分かり易

く説明します。

全国への情報発信・企業PR、

FCPシートは全国の商談会出展に通用する“自己紹介シート”。

「どうも書き方がわからない‥」そんな方、必見！バイヤー

が思わず目に留めてくれるポイントを解説します。

コロナ禍の今、顧客との接点はオンラインとオフラインを上手

に活用するのがベスト!そのポイントをご説明します。

SNS集客を行いたい企業様必見！！

集客に活用できるSNSの使い方を説明します。

お問い合わせ
☏026-227-5875

多様化・細分化する顧客のニーズに

『クラウドファンド』活用による

★店舗集客の最新トレンドを丁寧に説明！

『お店の印象アップにつながる

WEB
SNS

★SNS活用術講座

合わせた経営のヒント

採択につながるポイントと

オフライン（チラシ・イベント等）まで

最新の情報をご提供します!

ターゲット設定』

FCPシートの書き方講座

計画書の書き方を把握しよう

声掛けが苦手、商品説明しても反応がイマイチ…。日々の接

客については悩みが尽きません。後編は商品説明のポイント

や売れる販売員がやっていること等についてお話しします。

★売場の学校8限目

『接客販売の極意』（後編）

リピート率と客単価アップ！

ファン作りと販路拡大

▶︎申込方法 メールフォーム https://nagano-yorozu.go.jp/contact

※ご相談内容欄に必ず現在お悩みやお困りのこと、知りたいこと等ご記入ください。

▶︎申込期限 開催日の前日まで ※キャンセルの場合は必ず前日までにお知らせください。

中小企業・小規模事業者又はそれに類する方、創業予定者が対象のセミナーです。 ※写真、動画撮影・録音不可となります。


